
Envie d'élargir votre champs d'action ? Besoin d'étendre votre zone de chalandise ? Bénéficiez d'un
logiciel simple et intuitif pour visualiser la répartition de votre activité sur une carte de France.
Localisez vos prospects, analysez la répartition de votre clientèle et de votre chiffre d'affaires.
Maîtrisez à la fois les aspects marketing et géographiques et mettez en place des opérations
commerciales ciblées.

Localisez le potentiel de votre business

Analysez la répartition de votre chiffre d'affaires à l'aide de graphiques en 2D

Importez votre carnet d'adresses depuis Outlook Express® ou récupérez vos données commerciales à partir
d'Excel®, d'Access® ou d'EBP Gestion Commerciale(1)

Localisez avec précision, sur la carte de France l'ensemble de vos contacts (prospects, clients, points de vente).

Affinez votre analyse. Visualisez la répartition de votre clientèle ou de votre chiffre d'affaires à l'aide de
graphiques en 3D. Et pour une visualisation plus rapide, affichez les chiffres de vente de votre client.

Optimisez vos déplacements ! Déterminez un rayon d'action et repérez tous vos clients situés sur un même
secteur géographique.

Augmentez l'efficacité de vos opérations commerciales.
Envoyez, par exemple, un e-mail  en copie invisible à tous les clients situés dans une zone géographique prédéfinie.
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(1) Logiciel à acquérir séparément

Répartition des clients sur la carte de France.  
Déterminez rapidement les secteurs géographiques à fort potentiel. Analysez
les régions où se concentre votre clientèle. Affinez votre recherche et affichez
le chiffre d'affaires réalisé avec chacun de vos clients.

Répartition du chiffre d'affaires sur la carte de France 
Visualisez en un clin d'œil la répartition de votre chiffre d'affaires. Vous pourrez
ainsi procéder à une comparaison "répartition de la clientèle/chiffre d'affaires".
Par exemple, vous bénéficiez d'un secteur géographique avec une clientèle
importante et un chiffre d'affaires relativement faible. Grâce à cette analyse, il
vous est possible de mettre en place des opérations commerciales ciblées
ayant pour objectif d'augmenter le panier moyen de chacun de vos clients.

ZOOM sur
Véritable outil d'aide à la décision, EBP Cartographie & Décisions 2007 vous permet de localiser en un clin d'oeil votre
clientèle et d'analyser la répartition de votre chiffre d'affaires.
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