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5 Commerciale 2007

Le logiciel dédié a votre activité commerciale

Pilotez votre activité commerciale a I'aide d’une solution complete et adaptée aux spécificités de
votre activité : gestion des achats, des ventes, des stocks, suivi des reglements clients, saisie de
I'inventaire, gestion de 5 tarifs, courriers et lettres types, transfert des écritures comptables.
N'attendez plus pour développer I'activité commerciale de votre entreprise !

Visualisez I'essentiel de votre activité grace au tableau de bord : les priorités du jour, I'évolution de votre

L e S 1 chiffre d'affaires, le palmares de vos meilleurs articles...

2 Rédigez vos devis facilement puis transférez-les en commandes, bons de livraison ou factures sans aucune
ressaisie.

3 Soyez a tout moment informé des reglements clients en retard et imprimez automatiquement les lettres de
relance correspondantes.

4 Evitez les ruptures de stock ! Vérifiez les quantités disponibles en stock et réapprovisionnez si nécessaire.

points

7 Générez vos écritures comptables sans aucune ressaisie et transférez-les dans votre comptabilité ou envoyez-les
C I e S 5 a votre Expert-Comptable au format de son logiciel(.

ZOOM sur La gestion des réglements

La gestion de la trésorerie est un élément essentiel dans la gestion de votre entreprise. C'est pourquoi, il est
indispensable de suivre régulierement les paiements de vos clients : de la saisie des reglements a I'impression
de I'échéancier.

La saisie des reglements

Le logiciel vous offre la possibilité de gérer les reglements de facon partielle
ou compleéte. Votre client paie en totalité ? Associez le réglement a la facture
concernée. Votre client regle partiellement ? L'échéancier du logiciel vous
permet d'affecter le montant en choisissant la facture qui correspond.

Les relances clients

Prenez connaissance instantanément des reglements en retard. Imprimez votre
échéancier et visualisez en un clin d'ceil les sommes dues par vos clients. Un
client tarde a payer ? Relancez-le sans plus attendre ! Sélectionnez le niveau de
relance et, d'un simple clic, envoyez-lui la lettre par-email au format PDF.

@ Un client tarde & payer ? Tout est facilité

B .ctil reoit automatiquernent une lettre de relance acaptée
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